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IEGULDIJUMS TAVA NAKOTNE

"Stiprinat LMA akadémisko personalu stratégiskas specializacijas jomas", Projekta nr. 8.2.2.0/18/A/015
lepirkuma nr. LMA 2019/7/ESF

Specializétas macibas 4.6.

2019.gada novembris

nr. nosaukums pasniedzéjs datums laiks telpa ak.h skaits|
Profesionalas kompetences pilnveide radosas industrijas; Informacijas tehnologiju
2.Kurss | kursi; Tiesaistes macibu izstrade un macibu satura digitalizacija; Jauno dizaina LMA 6
laboratoriju iekartu izmantosana;
2.5. | Pasattistiba un citu kompetencu attistiba Gitana Davidsone 29.11. 14:30 K2 4
2.6.|Made in Italy vs Made in Latvia leva Kaleja 19.11. 16:20 K2
Organizacijas kultiiru ietekméjosie faktori un novértéSanas metodes; Mentoringa ideja
3.Kurss . e . . e LMA 4
uznémeéjdarbibas veicinasanai radosas industrijas.
3.5.|Modes zimola pozicionéjums Eliza Drazniece 15.11. 14:30 K2
3.6. | Biznesa stratégija, izaicinajumi, tendences Janis Klavins 8.11. 14:30 K2
Komunikacijas loma lidera darbiba /Konfliktu un izmainu vadisana, stratégiskais
4.Kurss |redzéjums un praktiskie ieteikumi studentu biznesa ideju attistiSanai; doktorantu LMA 8
iesaiste akadémiskaja darba
4.1. | Konfliktu menedZmenta psihologiskie aspekti Kristiana Lapina 05.11. 16:20 K2
4.2. | Doktorantu iesaiste akadémiskaja darba Andris Teikmanis 22.11. 14:30 K2
4.3.|Kadas irideju generéSanas metodes un kuras noved pie veiksmigiem biznesiem? Kristine Bérzina 1.11. 14:30 K2
Radosums un sadarbiba; orientacija uz attistibu; studentu biznesa plana izvértésanas un
5.Kurss . . L. LMA ]
sagatavosanas konsultaciju pakalpojumi
5.1. | Ka noveérst konfliktus un veicinat sadarbibu? Apzinatiba balstita pieeja. Ansis Stabingis 12.11. 16:20 K2 2




5.2.

Ka novérst konfliktus un veicinat sadarbibu? Apzinatiba balstita pieeja. Ansis Stabingis 26.11 16:20 K2
5.3.|Ka veido komandas un HHH veiksmiga uznémuma? Kristine Bérzina 1.11. 16:00 K2
Ka "uzminét" vaiideja spés izdzivot tirg?
5.4.|Kada veida ieskicét savu klientu? Kristine Bérzina 22.11. 16:00 K2

Ka mainit produkta perspektivu uz klienta perspktivu?







